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En varid av

mojligheter

| samband med arsskiftet formerades ett antal specialiserade
bolag under det gemensamma namnet Beijer Tech. Var upp-
gift ar att genom produktivt och kreativt samarbete hjalpa
nordisk industri att bli &nnu mer konkurrenskraftig.

Ett resultat av detta samarbete &r det férsta numret av
Beijer Tech News. Har tanker vi bjuda pa nyheter, info och for-
hoppningsvis &ven inspiration som kan resultera i nytankande.

Vi ser inte bara péa Beijer Tech som en grupp foretag, for
oss handlar det om att 6ppna en vérld av mojligheter for vara
kunder. Vi finns déar med en trimmad organisation oavsett om
du sOker precisionsslipskivor for kullager i turbinmotorer eller
smaltugnar for legeringen till solceller.

Vi representerar nagra av varldens ledande tillverkare och
har vi inte ratt produkter sa hittar vi dem. Féradling och kund-
anpassning gor vi givetvis sjalva. Som Beijer Tech vill vi ge dig
det bésta av tva varldar: den stora koncernens breda pro-
duktutbud och den lilla organisationens narhet, spetskom-
petens och snabba beslut.

Tre ledord driver var verksamhet. Kundnara, Kreativa,
Kompletta. Valkommen till Beijer Tech News och féretagen
inom Beijer Tech.

Peter Kollert
VD, Affarsomradeschef
G & L Beijer Tech AB
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Snosakert med Ekonil

Se upp i backen. Genom att g& fr&n leverantor till samarbets-
partner har Ekonil sdkrat sédsongsstarten i allt fler svenska
skidorter.

Ekonil har i manga r levererat slangarna till snékanonerna
i de flesta skidanlaggningar i Sverige och Norge. Personalen
har sjélva hanterat av- och pakoppling av slangsystemet vid
sasongernas slut och bodrjan. Lackande slangar och kopp-
lingar med péfdliande férseningar av sdsongsstarten har inte
varit ovanligt.

For att 16sa problemet féreslog Ekonil att de skulle ta ett hel-
hetsansvar fér nermontering och uppstart av snékanonerna.
Resultatet har blivit att den viktiga s&songsstarten sékrats.

— Nér temperaturen sjunker under nollstrecket ar det viktigt
att allt fungerar sa att snékanonerna snabbt kan komma igang.
Genom att vi tar dver totalansvaret ser vi till att alla slangar och
kopplingar &r i toppskick. Vara kunder kan lugnt lita pa att
systemet fungerar, sager projektledare Bo Wijkander p& Ekonil.

Avtalet ger ocksé en tryggare arbetsmilj¢ for skidorternas
personal.

— Sndkanonslangar jobbar med ett tryck pé upp till 55-60
bar, vilket innebér direkt livsfara om en koppling skulle slappa.
Vart serviceavtal innebar att risken for olyckor minimeras,
sager Bo Wijkander.

Beijers levererar eldfast helhet

Beijer Industri tar steget fullt ut och blir totalleverantdr inom
eldfasta applikationer. En rad nysatsningar under de senaste
aren har gjort att foretaget nu kan erbjuda en helhet besta-
ende av Material, Installation & Tillverkning samt Service &
Utbildning.

Nyanstallningar samt forvarv av t ex installationsféretaget
Renheat ar négra av de pusselbitar som har kompletterat

Beijers erbjudande inom det eldfasta segmentet.

— Att vi kan erbjuda totalentreprenad inom eldfast innebér
en rad fordelar for vara kunder. Vi kan ge dem all upphandling
pé ett och samma stélle, de far fardiga I6sningar, samordnad
felsdkning och sé vidare. Resultatet ar béattre dverblick, dkad
trygghet och battre I6nsamhet, séger Beijer Industris VD
Peter Skoog.
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Lundgrens 6Kar
brandsakerhet ombor

Sjofarten har alltid varit en sjalvklar kundgrupp for slangspec-
ialisten Lundgrens. Idag byggs inga fartyg i Sverige, men kon-
takterna med varvsnéringen &r fortfarande goda och nyligen
fick foretaget fyra ordrar véarda ca 700 000 kr pa brandslangar,
kopplingar, ventiler och stalror till nybyggen i Korea.
Lundgrens rykte som kvalitetsleverantdr har forstarkts sedan
ett Asienbyggt fartyg for nagra ar sedan fick problem med in-
spektionen av installerade lagprisprodukter inom brandskyddet.

— Kopplingarna var billiga kopior som inte holl mattet och far-
tyget fick inte lamna kaj férran allt var utbytt mot de produkter
vi kunde erbjuda. Sadant &r en dyrkopt erfarenhet och darfor
far vi regelbundet order till skeppsvarv i t ex Korea och Singa-
pore, trots det langa avstandet. Stillastdende kostar mer an
att satsa pé réatt kvalitet fran borjan, kommenterar Lundgrens
marknadschef Per Simson.

Beijers slipkatalog ute pa natet!

Som du sakert vet har Beijer Industri alltid ett brett urval av
slipprodukter och maskiner frdn nagra av varldens mest
kanda leverantdrer. Och nu finns en av Sveriges stdrsta kata-
loger med slipprodukter pa natet.

Beijers natkatalog &r alltid uppdaterad med senaste nytt
och gor det &nnu enklare att f& en dverblick dver sortimentet.
Ga in pé beijerind.se och klicka pa "Slipmaterial”.

— Men ge inte upp dven om du inte hittar det du soker i
var nétkatalog. Vi har salt slipmaterial i dver 100 &r och
hjélper dig att ta fram en 16sning, hélsar Beijer Industris VD
Peter Skoog.

Ervin Amasteel till Tebeco!

Tebeco utokar sitt stora sortiment av blastermedel med
de forstklassiga produkterna fran Ervin Amasteel, en av
varldens storsta tillverkare. Produkterna omfattar bl a
hogkolhaltig steel shot, steel grit och rostfritt.

Det nya sortimentet kompletterar Tebecos agentur for
Metalltechniks lagkolhaltiga steel shot. “Lag- och hogkol-
haltig steel shot har olika anvandningsomraden och vi vet
var de olika kvaliteterna passar bast”, sager Tebecos VD
Gunnar Thornberg.




